
Experte im Bereich Business Development Institute Krems Bioanalytics (m/w/d)

Auf Ihrem Gebiet sind Sie wegweisend

Sie verfügen über ein weltoffenes Pro�l

Sie sind eine kommunikative und empathische Persönlichkeit mit proaktiver und kreativer Denkweise. Professionelles Auftreten

und wertschätzender Umgang mit Anderen sind uns wichtig. Wir erwarten ein hohes Maß an Organisationsfähigkeit, Eigeninitiative

und Verantwortungsbewusstsein.

Wir bieten Ihnen wert schätzende Leistungen

Das IMC Krems unterliegt keinem Kollektivvertrag. Für diese Stelle bieten wir ein Jahresbruttogehalt ab Euro 56.000,-- auf Basis

Vollzeit (40 Wochenstunden) und einem Master-Abschluss. Abhängig von beru�icher Quali�kation und Erfahrung ist die

Bereitschaft zur Überzahlung gegeben.

Über das Institute
Krems Bioanalytics

Krems Bioanalytics,  ist ein
Auftragsforschungsinstitut der
IMC Hochschule für Angewandte
Wissenschaften Krems GmbH, das
seit 2014 hochmoderne
bioanalytische Dienstleistungen in
den Bereichen Immunologie,
Hämatologie und Onkologie
anbietet. Wir verfügen über eine
langjährige Expertise in der
Entwicklung und Validierung von
maßgeschneiderten und GxP-
konformen analytischen Assays
für große Moleküle und Impfstoffe.
Wir bieten Probenanalytik für frühe
und späte präklinische Studien
(F&E oder GLP) und für klinische
Studien (GCP).

Was macht uns
besonders

Wir bieten Ihnen ein innovatives
und international ausgerichtetes
Arbeitsumfeld in einem
erstklassigen Lehr- und
Forschungsbetrieb inmitten der
Natur- und Weltkulturerbe-Region
Wachau.

IMC Hochschule für Angewandte
Wissenschaften Krems GmbH 
Piaristengasse 1 
3500 Krems 
Weitere Informationen

Bei Interesse bewerben Sie sich bitte online mit Ihren vollständigen Bewerbungsunterlagen

(Anschreiben, Lebenslauf, relevante Zeugnisse).

Verantwortung für den Bereich Kundenakquisition des Instituts Krems Bioanalytics sowie Identi�zierung und Entwicklung neuer

Beziehungen zu Geschäftspartnern.

Entwicklung und Umsetzung eines strategischen Geschäftsentwicklungsplans zur Wachstumsförderung und

Kundenstammerweiterung.

Aufbau eines Kundenbeziehungsmanagementsystems zur Sicherstellung einer kontinuierlichen Kundenbindung und -kontrolle.

Beaufsichtigung aller externen Kommunikationsaktivitäten, einschließlich Pressemitteilungen, Verwaltung der sozialen Medien

und Aktualisierung der Website, zur Erhaltung und Verbesserung des öffentlichen Institutspro�ls

Repräsentation des Instituts auf Konferenzen, Branchenveranstaltungen und Kundentreffen zur Erhöhung der Sichtbarkeit am

Markt.

Abgeschlossenes Studium der Biowissenschaften, Betriebswirtschaft, Marketing oder eines verwandten Fachgebiets (Bachelor

oder Master).

Nachgewiesene Erfahrung in den Bereichen Geschäftsentwicklung, Marketing oder Kundenbeziehungsmanagement in den

Bereichen Biowissenschaften oder Biotechnologie.

Bereitschaft zur Reisetätigkeit

Erfahrung in der Entwicklung und Umsetzung von strategischen Plänen zur Kundengewinnung und -bindung.

Gute Kenntnisse im Umgang mit sozialen Medien und digitalen Kommunikationsmitteln.

Ausgezeichnete Deutsch-und Englischkenntnisse (in Wort & Schrift), sowie sehr gute MS-O�ce Kenntnisse

Flexible Arbeits gestaltung Homeoffice Umfangreiche Weiterbildung

Modernste Technik Neueste Forschungs methoden Internationales Umfeld

international
meaningful
curious

IMC. It´s all in me.

Jetzt online bewerben

https://www.imc.ac.at/ueber-uns/arbeiten-am-imc/
https://bewerbung.fh-krems.ac.at/Bewerbung/Bewerbungsformular?guid=b6dca00f-b935-4b93-92aa-b9f3a2a19968
https://www.imc.ac.at/

